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Compréhension écrite
Partie A
Acheter un véhicule d’occasion

En 2004, preés de 740000 véhicules ont changé de propriétaire en Suisse. Environ 40% de ces ventes
ont été réalisées entre particuliers. Contrairement au marché du neuf, celui de I'occasion se porte bien.
Voici quelques regles a connaitre pour que votre acquisition ne soit pas une déception.

1. Lors du premier contact avec le vendeur, demandez-lui un maximum d’informations sur I’'objet pro-
posé. Ensuite, un petit tour sur le site d’Eurotax (www.eurotax.ch) permet, moyennant la somme de
9 francs, d’obtenir une évaluation précise de la juste valeur du véhicule.

2. En venant a deux, vous étes en situation forte et minimisez I'influence du vendeur. De plus, la pré-
sence d’un témoin peut se révéler trés utile en cas de promesse verbale.

3. Une voiture, on I'essaie avant de I'acheter. Ne vous fiez pas uniquement a son aspect extérieur et
ne croyez en aucun cas le vendeur qui vous assure qu’elle roule parfaitement. L'essai idéal se fait
sur I'autoroute, les routes de campagne et en ville et il durera au minimum une vingtaine de minu-
tes, le temps que le moteur soit chaud.

4. Un petit coup d’ceil pour contréler que les pneus sont conformes (quatre pneus de méme concep-
tion et d’un profil minimal de 1,6 mm) et que la roue de secours (obligatoire) est également présen-
te, permet d’éviter de mauvaises surprises.

5. Contrélez la carte grise et demandez au vendeur une piéce d’identité. Les deux parties (vendeur et
acheteur) définissent ensemble le contenu du contrat et en conservent une copie. Il doit mention-
ner si le véhicule a été accidenté ou non, pour que I’acheteur puisse se retourner contre le vendeur
au cas ou celui-ci aurait intentionnellement caché un défaut.

d’apres «L’lllustré»

Exercice 1 Points

Attribuez un titre a chaque alinéa.
Choisissez parmi les huit propositions suivantes les cinq titres qui correspondent aux cing alinéas.

A Vérifiez bien le contrat

B Faites-vous accompagner

C Achetez des véhicules récents

D Comparez les prix

E Faites controler le véhicule

F Prenez garde aux détails

G Reconnaissez le vendeur sérieux

H N’achetez pas sans tester le véhicule

Alinéa 1 2 3 4 5

Titre

Total exercice 1
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Exercice 2 Points

Répondez aux questions suivantes en allemand.

1. Quel service le site www.eurotax.ch rendra-t-il a 'acheteur d’une voiture d’occasion?

2. Pourquoi est-il préférable de se rendre a deux aupres du vendeur de voitures d’occasion?

a)

b)

3. Comment I'acheteur devrait-il tester la voiture qu’il souhaite acquérir?

a)

b)

4. Quels critéres les pneus doivent-ils remplir?

a)

b)

5. Quelle information doit absolument figurer sur le contrat de vente?

Total exercice 2

Total partie A
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Partie B Points

Remplissez les lacunes de l'interview entre un reporter et Yves Carcelle, président de Louis Vuitton.
Choisissez parmi les neuf propositions suivantes les cinq mots corrects.

les clients / baisse / proches / les problemes / attirer / identiques / remontée / attraper / plus

«Le marché du luxe se reprend. En Suisse aussi»

Pour Yves Carcelle, il faut sans cesse créer de nouveaux produits et ouvrir des points de vente tou-
jours plus spectaculaires.

Un marché mature comme la Suisse est-il intéressant pour vous?
Pour nous, il y a toujours une histoire a renouveler. Mais c’est a la Suisse de faire sa promotion pour

davantage de touristes, car ceux-ci constituent une grande proportion des

clients de nos boutiques partout dans le monde. En Europe, nous avions clairement constaté une

du nombre de touristes, a la suite du 11 Septembre, mais maintenant nous cons-

tatons une nette . Certes, ce n’est pas encore flamboyant en termes de fréquen-

tation touristique, mais nous voyons revenir, les Américains par exemple.

Vous venez d’inaugurer votre nouveau magasin de Zurich.
A quelle stratégie cela correspond-il?

Nous avons passé un accord avec Grieder pour proposer une boutique spectaculaire. Le marché
a besoin d’excitation, de magasins plus grands, de nouvelles expériences. Il nous faut aussi étre

plus de nos clients. En deux ans, nous avons ainsi ouvert en Suisse des bou-

tiques a Lugano et a Gstaad, notre plus petit espace au monde.
d’apres «Bilan»

Total partie B

Total partie A et B

printed by www.klv.ch



Expression écrite Points
Partie A

Situation:

Le 15 mai, vous avez trouvé I’annonce suivante sur Internet.

Lausanne Sud, joli studio meublé, entierement équipé, a louer tout de suite.

Loyer: fr. 760.—, charges non comprises.

immovaud@bluemail.ch

Comme vous allez faire un stage dans une banque lausannoise a partir du 5 ao(t, cette annonce

vous intéresse. Vous envoyez un courriel a I’adresse indiquée pour obtenir des renseignements

complémentaires.

Votre texte comprendra 50 mots environ.

De:

A: immovaud@bluemail.ch
Sujet: studio Lausanne Sud
Date: 20/06/2006

(Nombre de mots: )
Grille de notation
Adéquation a la consigne / cohérence du contenu et de I'information

Correction / lisibilité
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Partie B

Situation:

e Die Firma Sophix in Vevey bestellt bei Ihnen zehn neue Drucker der Marke MP 2102.
¢ Dieser Kunde hat die Rechnung vom 15. Januar noch nicht beglichen.

e Sie teilen der Firma mit, dass die Bestellung erst nach Erhalt des offenen Betrags ausgefiihrt wird.

Votre lettre comprendra entre 80 et 100 mots.

IMPRIMAX

Rue du Valentin 18

2503 Bienne
Sophix SA
Route de Fribourg 112
1400 Yverdon-les-Bains
Bienne,

Objet:
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Points

(Nombre de mots: )
Grille de notation
Respect des consignes
Cohérence du contenu et de I'information
Correction morphosyntaxique et lexicale
Total partie B
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